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Inzynier sprzedazy technologii i ustug teleinformatycznych
243401

Odpowiada za tworzenie i realizacje polityki handlowej oraz kreowanie
nowych ofert produktéow i ustug teleinformatycznych; analizuje
obowigzujgce trendy na rynku, postepowanie konkurencji i sporzgdza
plan dziatania w zakresie wzrostu sprzedazy; zajmuje sie sprzedazag
technologii i ustug teleinformatycznych poprzez nawigzywanie
kontaktéw biznesowych oraz budowanie i utrzymywanie statych relacji
z klientami w branzy ICT.

+ opracowywanie dtugofalowej polityki handlowej w zakresie
sprzedazy technologii i ustug ICT oraz organizowanie dziatan
handlowych w tym obszarze;

« identyfikowanie i analizowanie potrzeb klientéw oraz kreowanie
rozwigzan odpowiadajgcych na te potrzeby;

« opracowywanie procedur, procesow, instrukcji i wytycznych
zwigzanych z realizacjg sprzedazy technologii i ustug ICT;

* nawigzywanie, budowanie i utrzymywanie relacji z klientami z
branzy ICT;

« uczestniczenie i wspétdziatanie z innymi dziatami w procesie
sprzedazy rozwigzah ICT przez przygotowywanie ofert
handlowych i wycen, sporzgdzanie projektdw umow, prowadzenie
negocjacji handlowych z klientami, organizowanie akcji
marketingowych wspierajgcych sprzedaz, przygotowywanie i
wdrazanie dziatah marketingowych;

* rozwigzywanie biezacych probleméw technicznych klientéw oraz
doradzanie klientom w zakresie modelu urzadzenia, sposobu
kompletowania urzgdzen i ich instalacji oraz harmonogramu
dostaw i montazu;

» uczestniczenie w procesie dostawy urzgdzen / produktéw do
klienta oraz pozostawanie w kontakcie z klientem po sprzedazy,
zapewniajgc mu konsultacje w zakresie obstugi i funkcjonalnosci
dostarczonych urzadzen / produktéw;

» sprawowanie osobistej opieki nad wybrang grupa produktowg
ICT.

« podejmowanie dziatah wizerunkowych na rzecz firmy oraz dbanie
o tworzenie pozytywnego wizerunku firmy i oferowanych
produktow;

» szkolenie personelu handlowego.



